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Le idee diventano impresa

Business Modeling

Experience selling
proposition
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TECNOLOGIA
INNOVAZIONE

OGNI NUOVO
METODO PER
REALIZZARE
QUALCOSAF’
TECNOLOGIA

SVILUPPO

INNOVAZIONE INCREMENTALE -> MIGLIORAMENTO di qualcosa
esistente, senza sconvolgerne la forma, la tecnologia, il concept.
Esempio: il cordless, o | infroduzione di una fotfocamera in un cellulare.

INNOVAZIONE RADICALE > BALZO evolutivo, cioe I'adozione di una
tecnologia diversa. Esempio: il passaggio dal motore a scoppio a
quello idrogeno (Toyota), o ancora lI'introduzione del cellulare.
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TASSI DI MORTALITA

STARTUP DIGITALI - PMI INNOVATIVE
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— Ared mercato
— Team e gestione

— Finance

99%
Exect.



Shib ... Griteri di SELEZIONE
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1. Caratteristiche del Team

m—

La tecnologia € uno dei

2. Prodotto € mercato di destinazione o )
principali vantaggi

competitivi:

3. Tecnologia € vantaggio » —
competitivo -Innovativitd
-Sostenibilita

4. Potenzialitd di Exit e ritorni attesi _-Difendibilita
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IL MODELLO

ANALISI & SELEZIONE

INCUBAZIONE

PARTECIPAZIONE
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Le idee diventano impresa

Early Stage
>
Pre-Seed Seed Startup Expansion
-
O
w
Incubator & Accelerator »
Business Angel Venture Capital >

Equity Crowdfunding
Friends & Family

Private Equity Private Equity

IPO

Public Player Public Market
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- FARE STIME CORRETTE!!
- PASSIONE?? Si, grazie!
- LA PORTA DEL SUCCESSO e LARGA...MA BASSA!

—> STUDIARE!... + BUONI CONSULENTI

—> SPENDERE TROPPO E MALE...!!!
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MERCATO MKT & MEDIA CONCORRENZA
Trend attesi Strategie di Analisi
del mercato marketing del contesto
di riferimento e piano media e dei player

operativi
Impatti ‘?°”‘“ Definizione
: di costo
sul business procedure
e flussi :
model | e operations
finanzian

TREND MACRO ECONOMICS OPERATIONS




AREA CLIENTI

C as h I nvo i C e Home Soluzioni v Comparatore Blog Chisiamo Contatti

. 800 912 844

Piu soluzioni
per anticipare le tue fatture

Compariamo 42 soluzioni diverse.
Analizza con noita,migliore per la tua azienda.

RICHIEDI PREVENTIVO
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Carica le
Fatture

Scegli i crediti
verso i tuoi clienti
migliori, e caricali
su CashlInvoice

I Cashinvoice.it

alla specifica Impresa
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Fattibilita
aa (0%

24h Ricevi
Fattibilita

Noi analizziamo il
rating, la natura del
credito e ti diamo la
fattibilita di
comparazione in
24h*

Invoice Trading
Comparazione
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Compara le soluzioni piu adatte

A

Cashinvoice

O

Liquidita

=

$

Ricevi la
Liquidita per
la tua Impresa

Il player
finanziario scelto,
vi anticipera il
credito al tasso
migliore sul
mercato



Terzo operatore di Mercato Cashlnvoice

POLITECNICO
LANO 1563

MILANO 156!

L'insieme delle soluzioni per |l
— o finanziamento del capitale circolante
sservatori Entrepreneurship & Finance . ..
Quaderno di Ricerca questo mercato vale 530 miliardi di euro,
La Fi Al i le PMI in Itali N . .
a Finanza Alternativa per le in Italia ma e serv'to SOIO per || 28%
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1) mint-bond Il Factoring ha superato i 168 miliardi di
euro (13% del PIL)

2) crowdfunding

3) invoice trading

&  Wdirectlending Fonte: Politecnico di Milano,

(Ig 5) ICOs e token offerings

12 Novembre 2018: 3° operatore in 14 mesi

Nel 2018: 65 milioni

I Cashinvoice.it



